
Příloha č. 1: 

Ilustrativní příklady možných rizik v oblasti výnosů
	
	Riziko
	Tvrzení

	1
	ZÁVISLOST MANAŽERSKÝCH BONUSŮ NA DOSAŽENÝCH TRŽBÁCH

Popis situace: Bonusy obchodních manažerů jsou závislé na vykázaných tržbách.
Výnosy mohou být nadhodnoceny, protože tržby mohly být zaúčtovány na základě uzavřených obchodních smluv, přestože příslušná plnění dosud nebyla poskytnuta.
	(E) Existence
(A) Správnost 

	2
	NEPLATNÉ ODESLÁNÍ VÝROBKŮ NEBO ZBOŽÍ ZÁKAZNÍKŮM

Tržby za prodej vlastních výrobků nebo zboží mohou být nadhodnoceny, protože faktury mohly být zaúčtovány na základě odeslání vlastních výrobků nebo zboží ze skladu, přestože neexistuje objednávka. Výrobky nebo zboží mohou být kdykoli vráceny na sklad, tedy i po konci účetního období.
	(E) Existence

	3
	DODACÍ PODMÍNKY U ZAHRANIČNÍCH ODBĚRATELŮ

Popis situace: Účetní jednotka má většinu klientů v zahraničí a nese rizika a náklady spojené s přepravou výrobků nebo zboží do místa určení a ke splnění smluvních povinností a přechodu vlastnictví výrobků nebo zboží dochází tedy až v místě dodání v zahraničí.
Tržby za prodej výrobků nebo zboží mohou být nadhodnoceny, protože účetní jednotka účtuje o výnosu v okamžiku vyskladnění výrobků nebo zboží ze skladu bez ohledu na dohodnuté dodací podmínky.
	(A) Správnost 

	4
	RIZIKO S OHLEDEM NA SNAHU MINIMALIZOVAT DAŇOVOU POVINNOST

Popis situace: Vedení účetní jednotky je motivováno snížit výnosy, aby v konečném důsledku účetní jednotka vykázala nižší daňovou povinnost, a fakturační systém není integrován s finančním účetnictvím.
Tržby za prodej výrobků a služeb mohou být podhodnoceny, protože některé vystavené faktury nemusely být zaúčtovány.
	(C) Úplnost

	5
	NESPRÁVNÉ PRODEJNÍ CENY

Tržby mohou být zaúčtovány v nesprávné výši, protože mohlo dojít k chybě v kalkulaci prodejní ceny, která je uvedena na faktuře.
	(A) Správnost 


	6
	POUŽITÍ NESPRÁVNÝCH CIZOMĚNOVÝCH KURZŮ

Popis situace: Tržby jsou realizovány v cizích měnách.
Výnosy mohou být zaúčtovány v nesprávné výši, protože tržby v cizích měnách mohly být zaúčtovány nesprávným kurzem.
	(A) Správnost 


	7
	SLUŽBY NÁLEŽEJÍCÍ DO DVOU ÚČETNÍCH OBDOBÍ

Popis situace: Část fakturovaných služeb se fakturuje za období, které přesahuje konec účetního období účetní jednotky (část výnosů patří do běžného účetního období, část do následujícího účetního období).
Výnosy za služby mohou být zaúčtovány do nesprávného období, protože nemuselo dojít k jejich správnému časovému rozlišení. 
	(A*) Správnost (správné období)

	8
	DOBROPISY

Popis situace: Účetní jednotka často vystavuje dobropisy z důvodu, že na původních fakturách jsou uvedeny standardní prodejní ceny dle dlouhodobě platných ceníků, aniž by byly zohledněny prodejní akce (nižší ceny), které uzavřeli obchodníci pro vybrané obchodní transakce.
Tržby za výrobky mohou být nadhodnoceny, protože vystavené dobropisy nebyly zaúčtovány, resp. nebyly zaúčtovány do správného období. 
	(A*) Správnost (správné období)

	9
	VÍCESLOŽKOVÉ TRANSAKCE

Popis situace: Účetní jednotka prodává své výrobky spolu se zajištěním pravidelných servisních prohlídek po dobu tří let. 

Tržby za prodané výrobky a služby mohou být nadhodnoceny a nesprávně klasifikovány, protože účetní jednotka účtuje o celé tržbě jednorázově jako o tržbě za prodej vlastních výrobků, aniž by oddělila a časově rozlišila část tržeb související s doprovodnou službou (servisní prohlídky).
	(A*) Správnost (správné období)

	10
	PERMANENTNÍ VSTUPENKY

Popis situace: Účetní jednotka poskytuje sportovní služby a zákazník je oprávněný čerpat tyto služby na základě úhrady a získání členství ve sportovním klubu (permanentní vstupenky). Členství (permanentní vstupenka) je platná po dobu 12 měsíců od jejího zakoupení.
Tržby za služby mohou být nadhodnoceny, pokud účetní jednotka účtuje o tržbě jednorázově, nikoliv postupně v průběhu doby členství ve sportovním klubu (platnosti permanentní vstupenky).
	(A*) Správnost (správné období)

	11
	BRUTTO VERSUS NETTO PRINCIP ÚČTOVÁNÍ TRŽEB

Popis situace: Distributor zařizuje dodávky výrobků od výrobce zákazníkům a jedná se o princip mandanta (“agenta”), protože účetní jednotka není vystavena významným rizikům spojeným s prodejní transakcí a částka za poskytnutou službu se vypočítává jako procento z fakturované částky odběrateli výrobků.
Tržby mohou být nadhodnoceny, protože účetní jednotka vykazuje tržby brutto způsobem, přestože výnosem má být jen částka provize.
	(A) Správnost 


Příloha č. 2:
Ilustrativní příklady možných auditorských postupů v oblasti výnosů
Testy kontrol

	
	Procedura
	Tvrzení

	1
	PÁROVÁNÍ: OBJEDNÁVKA – FAKTURA – DODACÍ LIST

Vybrat X vystavených faktur a ověřit, že faktury byly schváleny na základě porovnání objednávkovou cenou a spárované s přepravními dokumenty potvrzujícími realizaci transakce (potvrzený dodací list)
	EA

	2
	AUTOMATICKÁ KONTROLA (CENÍK)

Popis situace: Dochází k automatickému načtení ceny na vystavené faktuře z ceníku.
Testovat provozní účinnost automatické kontroly tím, že si na jednom případě pokusem ověříme, že při vystavení faktury a zadání produktu se na fakturu automaticky načte cena z platného prodejního ceníku pro daný produkt a není možné tuto cenu na faktuře upravit. Zároveň ověřit, že existují přiměřené postupy zajišťující správnost a spolehlivost ceníku v počítačovém systému.
	AV


Analytické testy věcné správnosti

	
	Procedura
	Tvrzení

	3
	TEST S VYUŽITÍM SEZNAMU PRODEJŮ V NATURÁLNÍCH JEDNOTKÁCH

Tržby za prodané výrobky:

Na základě nezávislých údajů provést odhad očekávané částky výnosů, která by měla být zaúčtována. Získat a ověřit seznam prodejů v naturálních jednotkách podle jednotlivých produktů účetní jednotky a vynásobit tato množství prodejními cenami, které jsou podle ceníků platné v daném roce pro jednotlivé výrobky.
	AV

	4
	TESTOVÁNÍ PROSTŘEDNICTVÍM MARŽE

Popis situace: Účetní jednotka na základě smluvních podmínek se svými odběrateli odvíjí prodejní cenu od nákladové (nákupní) ceny, kterou navýší o fixní procento z nákladové ceny:

Na základě již auditovaných nákladů na prodané zboží provést odhad očekáváné částky tržeb za prodané zboží, tzn. hodnota očekávaných tržeb za zboží = hodnota nákladů na prodané zboží * (100 + x %), kde x představuje fixní procento obchodní přirážky (mark-up) získané ze spolehlivého zdroje nezávislého na účetnictví.
	V


Testy detailních údajů

	
	Procedura
	Tvrzení

	5
	PŘEPRAVNÍ DOKUMENTY A SMLOUVY JAKO PODPŮRNÁ DOKUMENTACE

Vybrat položky z účetních zápisů (zaúčtovaných tržeb za zboží/výrobky) a porovnat s příslušnou podpůrnou dokumentací (dodací listy, smlouvy atd.)
	E

	6
	DOBROPISY

Vybrat položky z nezávislé dokumentace (například záznamy o reklamacích a vratkách vystavených po konci účetního období), odsouhlasit na vystavený dobropis, a ujistit se, že byl ve správné částce zaúčtován do správného období dle výnosů, ke kterým se vztahuje
	A*

	7
	PROVÁZÁNÍ NÁKLADŮ A VÝNOSŮ NA PRODANÉ ZBOŽÍ

Vybrat položky z nákladů vynaložených na prodané zboží a ujistit se, že ke každé vybrané položce nákladů vynaložených na prodané zboží existuje příslušná položka zaúčtovaná ve výnosech
	C

	8
	CENÍKY JAKO PODPŮRNÁ DOKUMENTACE

Vybrat položky z účetních zápisů tržeb a určit, zda fakturovaná částka byla správně vypočtena a zaúčtována na základě platných ceníků, dohodnutých smluvních cen včetně příslušných slev uvedených v obchodních smlouvách nebo potvrzených objednávkách.
	V

	9
	VYSTAVENÉ FAKTURY A VAZBA NA DPH

Vybrat položky výnosů ze seznamu vystavených faktur a zkontrolovat, že výnos a daň z přidané hodnoty byly správně vypočteny a zaúčtovány na správný účet a ve správném období
	AV

	10
	VÝNOSY V CIZÍCH MĚNÁCH

Posoudit přiměřenost používané metody pro účtování výnosů realizovaných v cizích měnách a na vybraných položkách výnosů v cizích měnách zkontrolovat užití správného kurzu dle vnitřních postupů účetní jednotky
	V

	11
	VÝNOSY ZA SLUŽBY VE VAZBĚ NA UZAVŘENÉ SMLOUVY A OBJEDNÁVKY

Vybrat položky ze zaúčtovaných výnosů za služby a zkontrolovat, zda zaúčtovaný výnos odpovídá smluvním podmínkám dle uzavřených smluv nebo potvrzených objednávek a postupům pro účtování výnosů v souladu s příslušným účetním rámcem
	CA

	12
	OSTATNÍ TRŽBY

Vybrat položky ze zaúčtovaných ostatních tržeb a porovnat s příslušnou podpůrnou dokumentací (dodací listy, smlouvy atd.)
	C

	13
	UZNÁNÍ VÝNOSŮ S OHLEDEM NA DODACÍ PODMÍNKY (INCOTERMS)

Popis situace: Účetní jednotka má většinu klientů v zahraničí a nese rizika a náklady spojená s přepravou výrobků do místa určení a ke splnění smluvních povinností a změně vlastnictví výrobků dochází tedy až v místě dodání v zahraničí, přičemž doba dodání se pohybuje například od 3 do 10 dnů ode dne vyskladnění.
Vybrat položky z účetních zápisů zaúčtovaných v posledních 10 dnech běžného účetního období a získat k těmto účetním zápisům podpůrnou dokumentaci v podobě potvrzených dodacích listů nebo jiných přepravních dokumentů (např. CMR) a příslušných obchodních smluv s odběrateli, které obsahují dodací podmínky, pro ověření okamžiku, ve kterém účetní jednotka realizovala výnos. 
	A*




